
Shimada Kakegawa Shinkin Bank
金融仲介機能の
ベンチマーク

金融仲介機能のベンチマークとは

　平成28年9月、金融庁から、金融機関における金融仲介機能の発揮状況を客観的に評価できる多様な指標（「金融仲介機能のベンチ
マーク」）が策定・公表されました。
　全ての金融機関が金融仲介の取組みの進捗状況や課題等を客観的に評価するために活用可能な「共通ベンチマーク」5項目と、各金融機
関が自身の事業戦略やビジネスモデル等を踏まえて選択できる「選択ベンチマーク」50項目から構成され、これらに加え、金融機関が金融仲
介の取組みを自己評価する上でより相応しい独自の指標がある場合には、「独自ベンチマーク」として設定することも可能となっております。

独自ベンチマーク

選択ベンチマーク

・静岡県中小企業家同友会新型コロナウイルス支援策Zoomセミナー
・経済産業省補助金セミナー
・ものづくり補助金講評会

※「事業性評価3級」は銀行業務検定協会が2017年度にスタートした検定試験です。

　※「経営者のみなさまへ」とは、中小企業経営者の皆様が抱える経営上の課題や
経営相談事項をお聞きする際のツールとして、当金庫が独自に作成したシートです。
　相談事項項目には、「Ｍ＆Ａをしたい」「補助金を活用したい」等が設けられ、ア
ンケート方式で簡単にご記入いただける書式となっています。

主な実績  

▲

 「ものづくり補助金」採択件数64件　　
　・全国信用金庫　第１位　・県内金融機関　第１位　・全国金融機関　第２位

〈主な開催セミナー〉 
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創業支援先数（支援内容別）

創業期の取引先への融資

政府系金融機関・創業支援機関との協調
島田市産業支援センターとの連携
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本業（企業価値の向上）支援先数、及び、全取引先数に占める割合

全取引先数①
本業支援先数②
②／①

2020年度

2019年度
5

221
8

95

回
名
名
名

人材育成

取引先の本業支援に関連する研修等の実施数、
研修等への参加者数、資格取得者数
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資格取得者数（累積）
中小企業診断士
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補助金等申請支援

国・県・市の中小企業向け
補助金申請支援数

2020年度

経営セミナー開催数・動員数

開催回数
動員数
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2,294件「経営者のみなさまへ」を
活用した顧客ニーズ抽出数

2020年度

3,426件

　中期経営計画で掲げる重点施策「Ⅰ地域活性化のための支援力・営業力の強化と経営基盤の拡充」「Ⅱ活力（思考力・判断力・行動力）
ある人材の育成と組織の活性化」「Ⅲ経営力・内部態勢の強化」に取り組んでおります。
　当金庫として金融仲介機能のベンチマークを活用し、金融仲介機能の取組みをより深化させてまいります。
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